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Starter Kit

100 praktische KI-Prompts fur

Selbststandige & kleine Unternehmen

‘ KOPIEREN ‘ AUSFULLEN . ANWENDEN

ZEIT SPAREN BESSERE ERGEBNISSE MEHR ERFOLG SICHER & ETHISCH

. Schneller arbeiten mit Kl . Klare Prompts, prazise Antwort’ Strategischer arbeiten . Verantwortungsvoll einsetzen




Willkommen

Dieses Starter Kit wurde entwickelt, damit Selbststandige und kleine Unternehmen Kl im
Arbeitsalltag praktisch einsetzen kénnen - ohne Programmierkenntnisse und ohne
komplizierte Theorie.

Das Prinzip: KOPIEREN -> AUSFULLEN -> ANWENDEN.

Ersetzen Sie die Angaben in [KLAMMERN] durch lhre eigenen Informationen. Prifen Sie
wichtige Fakten, Zahlen, Preise, Termine, rechtliche Angaben und geschaftliche
Entscheidungen vor der Verwendung.

Datenschutz

Geben Sie keine Passworter, Bankdaten oder unndétigen vertraulichen bzw. sensiblen
Kundendaten in KI-Tools ein.

Prompt-Formel
ROLLE + AUFGABE + KONTEXT + REGELN + FORMAT
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Kundenservice & E-Mails

Prompts 01-20

Praxisnahe Vorlagen mit klaren Platzhaltern. Fehlende Informationen werden nicht erfunden.
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Eine Kundenfrage professionell
beantworten

Wenn Sie eine kundenfrage professionell beantworten méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Eine Kundenfrage professionell beantworten".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Liefere eine sendefertige Antwort mit BegrufSung,
klarer Kernaussage und sinnvollem nachsten Schritt. Verwende ausschlieBlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Auf einen unzufriedenen Kunden
reagieren

Wenn Sie auf einen unzufriedenen kunden reagieren moéchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Auf einen unzufriedenen Kunden reagieren".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Erkenne das Problem an, erklare nur bestatigte
Fakten, nenne zulassige Losungen und formuliere einen klaren nachsten Schritt.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Follow-up mit einem potenziellen
Kunden

Wenn Sie follow-up mit einem potenziellen kunden méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Follow-up mit einem potenziellen Kunden".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Formuliere ein héfliches Follow-up ohne Druck,
erinnere kurz an den Kontext und ende mit einer einfachen Antwortmaoglichkeit.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine informelle Nachricht
professionell formulieren

Wenn Sie eine informelle nachricht professionell formulieren méchten und daftr eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Eine informelle Nachricht professionell
formulieren". Kontext: [RUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[BESTATIGTE INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Bewahre die Bedeutung vollstandig,
entferne Umgangssprache und formuliere professionell, freundlich und natudrlich.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine kurze und direkte Kundenantwort
erstellen

Wenn Sie eine kurze und direkte kundenantwort erstellen mochten und dafur eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Eine kurze und direkte Kundenantwort erstellen".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Reduziere die Antwort auf das Wesentliche;
maximal 4 kurze Satze, ohne wichtige Fakten zu verlieren. Verwende ausschlief3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Auf eine Angebotsanfrage antworten

Wenn Sie auf eine angebotsanfrage antworten mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Auf eine Angebotsanfrage antworten". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Strukturiere die Antwort in Bedarf, bestétigte
Leistung, Preis/Bedingungen soweit vorhanden und nachsten Schritt. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Verzogerung professionell
kommunizieren

Wenn Sie eine verzégerung professionell kommunizieren méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Eine Verzdégerung professionell kommunizieren".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Kommuniziere die Verzdgerung transparent, nenne
nur bestatigte Griinde/Termine und biete einen realistischen nachsten Schritt.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Auf eine Stornierungsanfrage
antworten

Wenn Sie auf eine stornierungsanfrage antworten méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Auf eine Stornierungsanfrage antworten".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Bestatige die Anfrage, erklare die geltenden
Stornierungsbedingungen und nenne die nachsten Schritte ohne erfundene
Zusagen. Verwende ausschlie3lich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT 11




Auf eine Ruckerstattungsanfrage
antworten

Wenn Sie auf eine rickerstattungsanfrage antworten méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Auf eine Rickerstattungsanfrage antworten".
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Erkléare die bestatigten
Rlckerstattungsbedingungen, bendtigte Angaben und den nachsten Schritt.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Nach dem Kauf bedanken

Wenn Sie nach dem kauf bedanken mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Nach dem Kauf bedanken". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Bedanke dich persénlich, bestatige den
Kaufkontext und nenne nur sinnvolle, nicht aufdringliche nachste Hinweise.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Follow-up, wenn keine Antwort kommt

Wenn Sie follow-up, wenn keine antwort kommt mochten und dafir eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Follow-up, wenn keine Antwort kommt". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Formuliere ein héfliches Follow-up ohne Druck,
erinnere kurz an den Kontext und ende mit einer einfachen Antwortmaoglichkeit.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

14
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Kunden nach dem Kauf betreuen

Wenn Sie kunden nach dem kauf betreuen mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Kunden nach dem Kauf betreuen". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Erstelle eine kurze Post-Purchase-Nachricht mit
Nutzungshinweis, Hilfsangebot und Kontaktmadglichkeit. Verwende ausschlieSlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Um eine ehrliche Bewertung bitten

Wenn Sie um eine ehrliche bewertung bitten mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Um eine ehrliche Bewertung bitten". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Bitte neutral um eine ehrliche Bewertung; keine
Belohnung, kein Druck und keine Vorgabe fir eine positive Bewertung. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT
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Einen fruheren Kunden reaktivieren

Wenn Sie einen frGheren kunden reaktivieren mochten und dafur eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Einen frGheren Kunden reaktivieren". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Erinnere respektvoll an die friihere
Geschaftsbeziehung und gib einen sachlichen Grund fur die erneute
Kontaktaufnahme. Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine
wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde
keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT 17




Auf "Was kostet das?" antworten

Wenn Sie auf "was kostet das?" antworten mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Auf "Was kostet das?" antworten". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Nenne den bestatigten Preis direkt, erklare kurz
was enthalten ist und vermeide Ablenkung oder versteckte Bedingungen. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Zwei Produkte oder Dienstleistungen
vergleichen

Wenn Sie zwei produkte oder dienstleistungen vergleichen méchten und dafir eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Zwei Produkte oder Dienstleistungen
vergleichen". Kontext: [RUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[BESTATIGTE INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Erstelle eine neutrale
Vergleichstabelle mit Kriterien, Vorteilen, Grenzen und einer Empfehlung abhangig
vom Bedarf. Verwende ausschlie3lich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Mehrere Kundenfragen gleichzeitig
beantworten

Wenn Sie mehrere kundenfragen gleichzeitig beantworten méchten und daflr eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Mehrere Kundenfragen gleichzeitig beantworten®.
Kontext: [KRUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Beantworte jede Frage einzeln in derselben
Reihenfolge und markiere fehlende Informationen als noch zu klaren. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Haufig gestellte Fragen erstellen

Wenn Sie haufig gestellte fragen erstellen moéchten und daflir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Haufig gestellte Fragen erstellen". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Erstelle eine FAQ mit klaren Fragen und kurzen,
faktenbasierten Antworten; gruppiere ahnliche Themen. Verwende ausschliel3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Den Ton einer Nachricht anpassen

Wenn Sie den ton einer nachricht anpassen mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE INFORMATIONEN],
[TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Den Ton einer Nachricht anpassen". Kontext:
[KUNDENNACHRICHT], [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [BESTATIGTE
INFORMATIONEN], [TONALITAT]. Schreibe denselben Inhalt in der gewlinschten
Tonalitat neu, ohne Fakten, Bedingungen oder Bedeutung zu verandern. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT
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Einen Geschaftstext professionell
ubersetzen

Wenn Sie einen geschaftstext professionell Ubersetzen mdéchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ORIGINALTEXT], [ZIELSPRACHE], [KONTEXT], [TONALITAT]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die
Kundenkommunikationsaufgabe "Einen Geschaftstext professionell Ubersetzen".
Kontext: [ORIGINALTEXT], [ZIELSPRACHE], [KONTEXT], [TONALITAT]. Ubersetze
professionell und naturlich. Bewahre Namen, Zahlen, Preise, Termine und
Bedingungen exakt; kennzeichne Mehrdeutigkeiten. Verwende ausschlieSlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Marketing & Social Media

Prompts 21-45

Praxisnahe Vorlagen mit klaren Platzhaltern. Fehlende Informationen werden nicht erfunden.
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Einen Social-Media-Beitrag erstellen

Wenn Sie einen social-media-beitrag erstellen moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "Einen
Social-Media-Beitrag erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Liefere eine sofort nutzbare
Version, passend zu Zielgruppe, Ziel und Kanal, mit klarer Struktur und CTA.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT

25




10 Content-ldeen entwickeln

Wenn Sie 10 content-ideen entwickeln mdchten und daflir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "10
Content-ldeen entwickeln". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle 10 deutlich unterschiedliche Ideen;
je ldee: Thema, Hook, Nutzen, Format und CTA. Verwende ausschlielSlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen 7-Tage-Contentplan erstellen

Wenn Sie einen 7-tage-contentplan erstellen mdchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "Einen
7-Tage-Contentplan erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Plane 7 Tage mit Thema,
Format, Hook, Kernaussage und CTA; vermeide Wiederholungen. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eigenschaften in Kundennutzen
ubersetzen

Wenn Sie eigenschaften in kundennutzen Ubersetzen méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur
"Eigenschaften in Kundennutzen Ubersetzen". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL],
[KANAL]. Ordne jede bestatigte Eigenschaft als Eigenschaft -> praktischer Vorteil ->
madglicher Kundennutzen. Verwende ausschlielSlich bestatigte Informationen. Wenn
eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden.
Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse
oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Verschiedene CTAs erstellen

Wenn Sie verschiedene ctas erstellen mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr
"Verschiedene CTAs erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle 12 CTAs in drei
Stufen: weich, mittel und direkt; keine kinstliche Dringlichkeit. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen Werbetext erstellen

Wenn Sie einen werbetext erstellen mdchten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "Einen
Werbetext erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle Hook, Haupttext, Nutzen, Beleg
aus bestatigten Fakten und CTA; keine erfundenen Ergebnisse. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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10 verkaufsorientierte Headlines
erstellen

Wenn Sie 10 verkaufsorientierte headlines erstellen mdchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "10
verkaufsorientierte Headlines erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle 10 Headlines mit
unterschiedlichen Winkeln; kurz, verstandlich und ohne unbelegte Superlative.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche

Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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5 Verkaufswinkel entwickeln

Wenn Sie 5 verkaufswinkel entwickeln mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fir "5
Verkaufswinkel entwickeln". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Entwickle 5 klar unterschiedliche Winkel
und erklare jeweils Zielgruppe, Bedarf, Kernbotschaft und passenden CTA.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine technische Beschreibung
verkaufsfreundlich umformulieren

Wenn Sie eine technische beschreibung verkaufsfreundlich umformulieren méchten und
daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Eine
technische Beschreibung verkaufsfreundlich umformulieren". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL],
[KANAL]. Bewahre alle technischen Fakten und Ubersetze sie in verstandliche
Vorteile; keine neue Funktion hinzufligen. Verwende ausschlie8lich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT

33




Werbung innerhalb vorgegebener
Zeichenlimits erstellen

Wenn Sie werbung innerhalb vorgegebener zeichenlimits erstellen méchten und daflr eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur
"Werbung innerhalb vorgegebener Zeichenlimits erstellen". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL],
[KANAL]. Erstelle Varianten innerhalb der angegebenen Zeichenlimits und gib die
Zeichenzahl jeder Variante an. Verwende ausschlielSlich bestatigte Informationen.
Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu
erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien,
Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein ideales Kundenprofil entwickeln

Wenn Sie ein ideales kundenprofil entwickeln mdéchten und dafur eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Ein
ideales Kundenprofil entwickeln". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle ein hypothetisches
Kundenprofil mit Situation, Zielen, Problemen, Kaufkriterien und offenen
Validierungsfragen. Verwende ausschlie8lich bestatigte Informationen. Wenn eine
wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde
keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Bedurfnisse der Zielgruppe
identifizieren

Wenn Sie bedurfnisse der zielgruppe identifizieren méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur
"Bedurfnisse der Zielgruppe identifizieren". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Ordne Bediirfnisse in
funktional, emotional und praktisch; trenne belegte Hinweise von Hypothesen.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein klares Wertversprechen erstellen

Wenn Sie ein klares wertversprechen erstellen mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Ein
klares Wertversprechen erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle 5 Wertversprechen
nach Zielgruppe -> Problem -> Lésung -> bestatigter Nutzen -> Unterschied.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT

37




Ein kommerzielles Angebot
strukturieren

Wenn Sie ein kommerzielles angebot strukturieren méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "Ein
kommerzielles Angebot strukturieren". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Strukturiere Headline,
Bedarf, Losung, Nutzen, Leistungsumfang, Preis/Bedingungen und CTA. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Verkaufsargumente entwickeln

Wenn Sie verkaufsargumente entwickeln méchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr
"Verkaufsargumente entwickeln". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle Argumente als
Kundensituation -> bestatigter Nutzen -> Begriindung -> geeigneter Einsatz.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein Skript fur ein Kurzvideo erstellen

Wenn Sie ein skript flr ein kurzvideo erstellen méchten und dafur eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Ein
Skript fur ein Kurzvideo erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle ein
30-60-Sekunden-Skript mit Hook, Problem, Lésung, Nutzen, Visual-Hinweisen und
CTA. Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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10 Hooks fur Content erstellen

Wenn Sie 10 hooks fur content erstellen mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "10
Hooks fur Content erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle 10 kurze Hooks aus verschiedenen
Perspektiven; keine Clickbait-Versprechen. Verwende ausschlielich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen langen Text in einen
Social-Media-Beitrag umwandeln

Wenn Sie einen langen text in einen social-media-beitrag umwandeln mdchten und dafir eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Einen
langen Text in einen Social-Media-Beitrag umwandeln". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL],
[KANAL]. Verdichte den Ausgangstext zu Hook, 3 Kernpunkten und CTA; bewahre
die wichtigsten Fakten. Verwende ausschlieB8lich bestatigte Informationen. Wenn
eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden.
Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse
oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Content fur Instagram, Facebook und
LinkedIln anpassen

Wenn Sie content fur instagram, facebook und linkedin anpassen mochten und daflr eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur
"Content fur Instagram, Facebook und LinkedIn anpassen". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL],
[KANAL]. Erstelle drei plattformspezifische Versionen: Instagram, Facebook und
Linkedln; passe Lange und Ton an. Verwende ausschlieBlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Serie aus 5 Beitragen erstellen

Wenn Sie eine serie aus 5 beitragen erstellen méchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Eine
Serie aus 5 Beitragen erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Plane finf
zusammenhangende Beitrage mit rotem Faden: Aufmerksamkeit, Problem, Losung,
Beleg, Handlung. Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine
wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde
keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Werbe-E-Mail erstellen

Wenn Sie eine werbe-e-mail erstellen mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Eine
Werbe-E-Mail erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle Betreff, Preheader, Einstieg,
Nutzen, Hauptteil und CTA; sachlich und ohne falsche Dringlichkeit. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Betreffzeilen fur E-Mails erstellen

Wenn Sie betreffzeilen fur e-mails erstellen mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr
"Betreffzeilen fur E-Mails erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Erstelle 15 Betreffzeilen in 5
Stilrichtungen und vermeide Spam-Sprache und falsche Versprechen. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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SEO-Inhalte strukturieren

Wenn Sie seo-inhalte strukturieren moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr
"SEO-Inhalte strukturieren". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Strukturiere Suchintention, Hauptkeyword,
Nebenkeywords, H1/H2, Meta-Title, Meta-Description und Inhaltsoutline. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine bestehende Anzeige analysieren
und verbessern

Wenn Sie eine bestehende anzeige analysieren und verbessern moéchten und dafir eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis flr "Eine
bestehende Anzeige analysieren und verbessern". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL],
[KANAL]. Analysiere Klarheit, Relevanz, Nutzen, Glaubwirdigkeit und CTA; nenne
konkrete Verbesserungen und eine neue Version. Verwende ausschliel3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen Inhalt mehrfach verwerten

Wenn Sie einen inhalt mehrfach verwerten mochten und dafur eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Erstelle das Marketing-Ergebnis fur "Einen
Inhalt mehrfach verwerten". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [ZIEL], [KANAL]. Verwandle den Ausgangsinhalt in Social
Post, E-Mail, Kurzvideo-Skript, FAQ und kurze Werbeanzeige. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Verkauf & Angebote

Prompts 46-65

Praxisnahe Vorlagen mit klaren Platzhaltern. Fehlende Informationen werden nicht erfunden.
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Ein vollstandiges Verkaufsangebot
erstellen

Wenn Sie ein vollstandiges verkaufsangebot erstellen méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Ein
vollstandiges Verkaufsangebot erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Strukturiere
Headline, Bedarf, Losung, Nutzen, Leistungsumfang, Preis, Bedingungen und CTA.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eigenschaften in Verkaufsargumente
umwandeln

Wenn Sie eigenschaften in verkaufsargumente umwandeln mdchten und daflr eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe
"Eigenschaften in Verkaufsargumente umwandeln". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]. Wandle jede Eigenschaft in Vorteil, Kundennutzen und konkretes
Verkaufsargument um. Verwende ausschlieB8lich bestatigte Informationen. Wenn
eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden.
Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse
oder kunstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein klares Wertversprechen
formulieren

Wenn Sie ein klares wertversprechen formulieren méchten und daflur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Ein klares
Wertversprechen formulieren". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle 5 prazise
Wertversprechen ohne unbelegte Uberlegenheitsbehauptungen. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Prufen, ob ein Produkt zum Kunden
passt

Wenn Sie prifen, ob ein produkt zum kunden passt méchten und dafir eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Prifen,
ob ein Produkt zum Kunden passt". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle eine
Eignungsprufung: geeignet wenn, weniger geeignet wenn, wichtige Fragen vor dem
Kauf. Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Drei Versionen desselben Angebots
erstellen

Wenn Sie drei versionen desselben angebots erstellen méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Drei
Versionen desselben Angebots erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle drei
Varianten: kurz-direkt, beratend und premium; Fakten und Bedingungen bleiben
identisch. Verwende ausschlieRlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Headlines fur eine Verkaufsseite
erstellen

Wenn Sie headlines fur eine verkaufsseite erstellen moéchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe
"Headlines fur eine Verkaufsseite erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle 12
Headlines flur eine Verkaufsseite mit unterschiedlichen, belegbaren Nutzenwinkeln.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

56

KI BUSINESS STARTER KIT




Untertitel fur eine Headline erstellen

Wenn Sie untertitel fur eine headline erstellen mochten und dafur eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Untertitel
fUr eine Headline erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle zu jeder gegebenen
Headline 3 Untertitel, die konkretisieren statt die Headline zu wiederholen.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine vollstandige
Verkaufsbeschreibung erstellen

Wenn Sie eine vollstandige verkaufsbeschreibung erstellen méchten und dafir eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Eine
vollstandige Verkaufsbeschreibung erstellen". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]. Erstelle eine vollstandige Beschreibung mit Problemkontext,
Losung, Nutzen, Eigenschaften, Eignung, Bedingungen und CTA. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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CTAs fur verschiedene
Verkaufsphasen erstellen

Wenn Sie ctas fur verschiedene verkaufsphasen erstellen méchten und dafir eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "CTAs flr
verschiedene Verkaufsphasen erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle CTAs fur
Aufmerksamkeit, Interesse, Prifung und Kaufbereitschaft. Verwende ausschlielilich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein bestehendes Angebot analysieren
und verbessern

Wenn Sie ein bestehendes angebot analysieren und verbessern méchten und daflr eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Ein
bestehendes Angebot analysieren und verbessern". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]. Bewerte Klarheit, Nutzen, Belege, Einwande, Preis/Bedingungen
und CTA; liefere anschliefend eine verbesserte Version. Verwende ausschlieBlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kinstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Mogliche Kauf-Einwande identifizieren

Wenn Sie mogliche kauf-einwande identifizieren moéchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Mdgliche
Kauf-Einwande identifizieren". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Liste mégliche
Einwande nach Preis, Vertrauen, Bedarf, Timing und Vergleich; kennzeichne sie als
Hypothesen. Verwende ausschlielSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Auf einen Preiseinwand reagieren

Wenn Sie auf einen preiseinwand reagieren moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Auf einen
Preiseinwand reagieren". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Formuliere 5 respektvolle
Antworten auf einen Preiseinwand, ohne Druck oder Abwertung des Kunden.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Fragen vor dem Kauf beantworten

Wenn Sie fragen vor dem kauf beantworten moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Fragen
vor dem Kauf beantworten". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle Antworten auf typische
Vorabfragen und markiere alles, woflr bestatigte Informationen fehlen. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Verkaufs-FAQ erstellen

Wenn Sie eine verkaufs-faq erstellen mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Eine
Verkaufs-FAQ erstellen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle eine FAQ zu Nutzen,
Anwendung, Preis, Bedingungen, Lieferung/Zugang und Support - nur soweit
bestatigt. Verwende ausschliellich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Zwei Angebote neutral vergleichen

Wenn Sie zwei angebote neutral vergleichen mdchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Zwei
Angebote neutral vergleichen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG],
[ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Vergleiche beide
Angebote anhand gleicher Kriterien; nenne Vorteile, Grenzen und passende
Einsatzfalle. Verwende ausschlielich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine erste Nachricht an einen
potenziellen Kunden schreiben

Wenn Sie eine erste nachricht an einen potenziellen kunden schreiben méchten und daflr
eine klare, direkt nutzbare KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Eine
erste Nachricht an einen potenziellen Kunden schreiben". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGENT]. Erstelle eine kurze Erstkontakt-Nachricht mit relevantem Anlass,
Nutzen und unverbindlicher Frage. Verwende ausschlielSlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klUnstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Nach einem Angebot nachfassen

Wenn Sie nach einem angebot nachfassen mdchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Nach
einem Angebot nachfassen". Kontext: [PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE],
[BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS], [BEDINGUNGEN]. Erstelle ein héfliches Follow-up,
das auf das Angebot Bezug nimmt und eine einfache nachste Entscheidung
ermoglicht. Verwende ausschliefSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige
Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine
Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen nicht abgeschlossenen Kauf
wieder aufnehmen

Wenn Sie einen nicht abgeschlossenen kauf wieder aufnehmen mdchten und daflr eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Einen
nicht abgeschlossenen Kauf wieder aufnehmen". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]. Erstelle eine sachliche Erinnerung ohne kinstliche Knappheit;
biete Hilfe bei offenen Fragen an. Verwende ausschlieBlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klUnstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein neues Angebot an einen
bestehenden Kunden senden

Wenn Sie ein neues angebot an einen bestehenden kunden senden méchten und dafur eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Ein neues
Angebot an einen bestehenden Kunden senden". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]. Stelle das neue Angebot anhand der bisherigen Beziehung und
des relevanten Nutzens vor, ohne Annahmen Uber den Bedarf. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Nachricht zur Wiederbestellung
oder Verlangerung erstellen

Wenn Sie eine nachricht zur wiederbestellung oder verlangerung erstellen mdchten und dafur
eine klare, direkt nutzbare KI-Vorlage brauchen.

[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Bearbeite die Verkaufsaufgabe "Eine
Nachricht zur Wiederbestellung oder Verlangerung erstellen". Kontext:
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG], [ZIELGRUPPE], [BESTATIGTE NUTZEN], [PREIS],
[BEDINGUNGEN]. Erstelle eine freundliche Erinnerung an
Wiederbestellung/Verlangerung mit bestatigtem Zeitpunkt und klarer Option.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Produktivitat & Organisation

Prompts 66-85

Praxisnahe Vorlagen mit klaren Platzhaltern. Fehlende Informationen werden nicht erfunden.
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Einen Tagesplan erstellen

Wenn Sie einen tagesplan erstellen moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare KI-Vorlage
brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Einen Tagesplan
erstellen". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE
ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Erstelle einen realistischen Tagesplan mit 1 Hauptziel,
3 Prioritaten, Zeitblocken, Puffer und Tagesabschluss. Verwende ausschlief3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

KI BUSINESS STARTER KIT

72




Aufgaben priorisieren

Wenn Sie aufgaben priorisieren mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Aufgaben
priorisieren". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN],
[VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Sortiere nach dringend/wichtig, wichtig,
delegierbar und spater; begrinde die Top-3-Prioritaten. Verwende ausschlielllich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ungeordnete Notizen in Aufgaben
verwandeln

Wenn Sie ungeordnete notizen in aufgaben verwandeln méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Ungeordnete
Notizen in Aufgaben verwandeln". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN],
[FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Extrahiere Aufgaben,
Verantwortliche nur wenn genannt, Fristen nur wenn genannt und offene Fragen.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Woche planen

Wenn Sie eine woche planen moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine Woche
planen". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE
ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Verteile Aufgaben realistisch tiber die Woche,
berlcksichtige feste Termine, Fristen und Puffer. Verwende ausschliel3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein grofBes Projekt in kleine Schritte
zerlegen

Wenn Sie ein groBes projekt in kleine schritte zerlegen méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Ein grol3es
Projekt in kleine Schritte zerlegen". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN],
[FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Zerlege das Projekt in
Phasen, Meilensteine, kleine Aufgaben, Abhangigkeiten und erste nachste Aktion.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

76

KI BUSINESS STARTER KIT




Einen langen Text oder ein Dokument
zusammenfassen

Wenn Sie einen langen text oder ein dokument zusammenfassen mochten und dafir eine
klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Einen langen
Text oder ein Dokument zusammenfassen". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Fasse in Kernaussagen, Entscheidungen, Zahlen/Fakten,
Risiken und offene Punkte zusammen. Verwende ausschlieSlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.

77

KI BUSINESS STARTER KIT




Bestimmte Informationen aus einem
Text extrahieren

Wenn Sie bestimmte informationen aus einem text extrahieren mochten und dafur eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Bestimmte
Informationen aus einem Text extrahieren". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Extrahiere nur die angeforderten Informationen,
zitiere/markiere Unsicherheiten und erganze nichts. Verwende ausschlieflich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Unstrukturierte Notizen ordnen

Wenn Sie unstrukturierte notizen ordnen moéchten und dafur eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Unstrukturierte
Notizen ordnen". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN],
[VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Gruppiere Notizen nach Themen,
Aufgaben, Entscheidungen, Ideen und offenen Fragen. Verwende ausschliefSlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Besprechung vorbereiten

Wenn Sie eine besprechung vorbereiten moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine
Besprechung vorbereiten". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN],
[FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Erstelle Ziel, Agenda,
Fragen, bendétigte Unterlagen und gewinschte Entscheidungen. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Besprechung in einen
Aktionsplan verwandeln

Wenn Sie eine besprechung in einen aktionsplan verwandeln mdchten und daflr eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine
Besprechung in einen Aktionsplan verwandeln". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Wandle Notizen in Entscheidungen, Aufgaben,
Verantwortliche falls genannt, Fristen falls genannt und offene Punkte. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Checkliste erstellen

Wenn Sie eine checkliste erstellen méchten und dafur eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine Checkliste
erstellen". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE
ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Erstelle eine sequenzielle Checkliste mit
Muss-/Kann-Punkten und klaren Abschlusskriterien. Verwende ausschliel3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Schritt-fur-Schritt-Anleitung
erstellen

Wenn Sie eine schritt-fur-schritt-anleitung erstellen méchten und daftr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine
Schritt-fur-Schritt-Anleitung erstellen". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Erstelle eine nummerierte Anleitung mit Voraussetzungen,
einzelnen Schritten, Priafpunkten und Ergebnis. Verwende ausschlieSlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine wiederverwendbare Vorlage
erstellen

Wenn Sie eine wiederverwendbare vorlage erstellen mdchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine
wiederverwendbare Vorlage erstellen". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Erstelle eine Vorlage mit festen Uberschriften, Platzhaltern,
kurzen Ausfullhinweisen und Qualitatscheck. Verwende ausschlieRlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Kundeninformationen datensparsam
organisieren

Wenn Sie kundeninformationen datensparsam organisieren mdchten und dafur eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe
"Kundeninformationen datensparsam organisieren". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Liefere eine umsetzbare Struktur mit Prioritdten, konkreten
nachsten Schritten und offenen Punkten. Verwende ausschlieBllich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Wiederkehrende Aufgaben
identifizieren, bei denen Kl helfen
kann

Wenn Sie wiederkehrende aufgaben identifizieren, bei denen ki helfen kann mdchten und
dafur eine klare, direkt nutzbare KlI-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe
"Wiederkehrende Aufgaben identifizieren, bei denen Kl helfen kann". Kontext:
[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Liste repetitive Aufgaben, geschatzte Haufigkeit, méglichen
KlI-Beitrag, menschliche Kontrolle und Risiko. Verwende ausschlieBlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klUnstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Arbeitswoche als Agenda
organisieren

Wenn Sie eine arbeitswoche als agenda organisieren méchten und daflr eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Eine
Arbeitswoche als Agenda organisieren". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Verteile Aufgaben realistisch Gber die Woche, beriicksichtige
feste Termine, Fristen und Puffer. Verwende ausschlielSlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Optionen vor einer Entscheidung
vergleichen

Wenn Sie optionen vor einer entscheidung vergleichen méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Optionen vor
einer Entscheidung vergleichen". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN],
[FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Erstelle eine
Entscheidungsmatrix mit Kriterien, Gewichtung falls vorgegeben, Vor-/Nachteilen
und offenen Unsicherheiten. Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen.
Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu
erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien,
Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Projektideen strukturieren

Wenn Sie projektideen strukturieren mochten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Projektideen
strukturieren". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN],
[VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Gruppiere Ideen nach Ziel, Nutzen,
Aufwand, Risiko und nachstem Validierungsschritt. Verwende ausschliel3lich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Ein Ziel in einen Aktionsplan
verwandeln

Wenn Sie ein ziel in einen aktionsplan verwandeln méchten und dafur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Ein Ziel in einen
Aktionsplan verwandeln". Kontext: [ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN],
[VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]. Zerlege das Ziel in Meilensteine,
konkrete Aktionen, Messpunkte und nachste 7-Tage-Schritte. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen wochentlichen Business-Review
durchfuhren

Wenn Sie einen wochentlichen business-review durchfihren moéchten und dafur eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[ZIEL], [AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT], [EINSCHRANKUNGEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Organisiere die Aufgabe "Einen
wochentlichen Business-Review durchfihren". Kontext: [ZIEL],
[AUFGABEN/INFORMATIONEN], [FRISTEN], [VERFUGBARE ZEIT],
[EINSCHRANKUNGEN]. Strukturiere Erfolge, Kennzahlen, Probleme, Learnings,
offene Punkte und Prioritaten fUr die nachste Woche. Verwende ausschlieRlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Markt & Wettbewerb

Prompts 86-100

Praxisnahe Vorlagen mit klaren Platzhaltern. Fehlende Informationen werden nicht erfunden.
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Das ideale Kundenprofil definieren

Wenn Sie das ideale kundenprofil definieren moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Das ideale
Kundenprofil definieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Erstelle ein hypothetisches Profil
mit Situation, Zielen, Problemen, Kaufkriterien, Kanalen und Validierungsfragen.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Marktbedurfnisse identifizieren

Wenn Sie marktbedurfnisse identifizieren mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe
"MarktbedUrfnisse identifizieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Ordne erkennbare Bedurfnisse
nach Haufigkeit/Relevanz soweit belegt und markiere unbelegte Annahmen.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen Marktforschungsplan erstellen

Wenn Sie einen marktforschungsplan erstellen mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Einen
Marktforschungsplan erstellen" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Erstelle Forschungsfragen,
Datenquellen, Methode, Stichprobe, MessgroRen, Zeitplan und
Entscheidungskriterien. Verwende ausschliefSlich bestatigte Informationen. Wenn
eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden.
Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse
oder kunstliche Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen Wettbewerber analysieren

Wenn Sie einen wettbewerber analysieren mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Einen
Wettbewerber analysieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Analysiere Angebot, Zielgruppe,
Preis, Nutzenversprechen, Kanale, Starken, Schwachen und offene Fragen.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Mehrere Wettbewerber vergleichen

Wenn Sie mehrere wettbewerber vergleichen méchten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Mehrere
Wettbewerber vergleichen" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Erstelle eine Vergleichsmatrix mit
identischen Kriterien und leite moégliche Chancen als Hypothesen ab. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Mogliche Differenzierungsmerkmale
finden

Wenn Sie mdgliche differenzierungsmerkmale finden méchten und daftir eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. FUhre die Marktaufgabe "Mdgliche
Differenzierungsmerkmale finden" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Entwickle moégliche
Differenzierungen aus Zielgruppe, Angebot, Service, Prozess und Positionierung;
jeweils mit Validierungstest. Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen.
Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu
erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien,
Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Marktchancen erkennen

Wenn Sie marktchancen erkennen mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Marktchancen
erkennen" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN],
[ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Formuliere Chancen als Beobachtung -> madgliche
Bedeutung -> Idee -> notwendiger Test; keine Erfolgsgarantie. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Echte Kundenbewertungen
analysieren

Wenn Sie echte kundenbewertungen analysieren méchten und daflur eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Flhre die Marktaufgabe "Echte
Kundenbewertungen analysieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Analysiere echte Bewertungen
nach Lob, Beschwerden, Winschen, Sprache und wiederkehrenden Mustern.
Verwende ausschlieSlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche
Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einwande im Markt erkennen

Wenn Sie einwande im markt erkennen mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Einwande im
Markt erkennen" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN],
[ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Gruppiere echte oder belegte Einwande nach Preis,
Vertrauen, Bedarf, Aufwand und Risiko; keine erfundenen Einwande als Fakten.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Die Sprache der Kunden identifizieren

Wenn Sie die sprache der kunden identifizieren moéchten und daflir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Die Sprache der
Kunden identifizieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN],
[ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Extrahiere wiederkehrende Originalbegriffe zu
Problemen, Nutzen, Erwartungen und Kritik; erfinde keine Zitate. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Marktpreise analysieren

Wenn Sie marktpreise analysieren mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Marktpreise
analysieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN],
[ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Vergleiche Preise, Leistungsumfang, Einheit,
Bedingungen und Positionierung; kennzeichne fehlende/alte Daten. Verwende
ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt,
schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche
Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Markttrends analysieren

Wenn Sie markttrends analysieren moéchten und daflr eine klare, direkt nutzbare Kl-Vorlage
brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Markttrends
analysieren" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN],
[ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Ordne beobachtete Entwicklungen nach Evidenz,
Zeitraum, maoglicher Bedeutung und Unsicherheit. Verwende ausschliefSlich
bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu
klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen,
Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Produktidee vor einer Investition
validieren

Wenn Sie eine produktidee vor einer investition validieren méchten und daflir eine klare,
direkt nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Flhre die Marktaufgabe "Eine
Produktidee vor einer Investition validieren" durch. Kontext: [MARKT],
[ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Identifiziere
Kernhypothesen, priorisiere Risiken und entwickle glinstige Tests mit klaren
Weiter/Anpassen/Stoppen-Kriterien. Verwende ausschlieBlich bestatigte
Informationen. Wenn eine wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren",
statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen,
Garantien, Ergebnisse oder klnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Eine Marktpositionierung entwickeln

Wenn Sie eine marktpositionierung entwickeln mochten und dafir eine klare, direkt nutzbare
KI-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Fihre die Marktaufgabe "Eine
Marktpositionierung entwickeln" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Erstelle 5 Positionierungsoptionen
nach Zielgruppe, Problem, Kategorie, Nutzen und glaubwirdigem Unterschied.
Verwende ausschlieBlich bestatigte Informationen. Wenn eine wichtige Information
fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde keine Preise, Rabatte,
Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder kunstliche

Verknappung.

Flgen Sie moglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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Einen strategischen Marktbericht
erstellen

Wenn Sie einen strategischen marktbericht erstellen méchten und dafir eine klare, direkt
nutzbare Kl-Vorlage brauchen.

[MARKT], [ZIELGRUPPE], [DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]

Handle als erfahrener Business-Assistent. Flhre die Marktaufgabe "Einen
strategischen Marktbericht erstellen" durch. Kontext: [MARKT], [ZIELGRUPPE],
[DATEN/QUELLEN], [ANALYSEZIEL], [KRITERIEN]. Erstelle Executive Summary,
Zielgruppe, Marktbedarf, Wettbewerb, Preise, Chancen, Risiken, offene Daten und
nachste Schritte. Verwende ausschlieBBlich bestatigte Informationen. Wenn eine
wichtige Information fehlt, schreibe "noch zu klaren", statt sie zu erfinden. Erfinde
keine Preise, Rabatte, Bewertungen, Zertifizierungen, Garantien, Ergebnisse oder
kUnstliche Verknappung.

Flgen Sie mdglichst konkrete, bestatigte Informationen ein. Je klarer der Kontext, desto brauchbarer ist das
Ergebnis.
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10 KI-Workflows fur den Arbeitsalltag

Workflows verbinden mehrere Kl-Schritte zu einem vollstandigen Arbeitsprozess. Verwenden
Sie das Ergebnis eines Schritts als Input fur den nachsten.
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Eine komplette Content-Woche
erstellen

Eine vollstandige Woche an Inhalten vorbereiten.

Schritt 1
Entwickle 10 unterschiedliche Content-ldeen fir [UNTERNEHMEN], [ZIELGRUPPE],
[PRODUKT/DIENSTLEISTUNG] und [PLATTFORMEN].

Schritt 2
Bewerte die 10 Ideen nach Relevanz, Abwechslung, Wochenziel und Umsetzbarkeit.
Wahle die 7 starksten.

Schritt 3
Erstelle fur jede Idee Hook, Hauptinhalt, CTA und Vorschlag fur Bild oder Video.

Schritt 4
Prife die 7 Beitrage auf Wiederholungen, zu viel Verkauf und unbelegte Aussagen.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Produktinformationen in ein
uberzeugendes Angebot verwandeln

Aus bestatigten Produktdaten eine klare Verkaufsstruktur entwickeln.

Schritt 1
Ordne [EIGENSCHAFTEN] als Eigenschaft -> praktischer Vorteil -> mdglicher
Kundennutzen.

Schritt 2
Verbinde die bestatigten Nutzen mit relevanten Situationen der [ZIELGRUPPE].
Kennzeichne Vermutungen als Hypothese.

Schritt 3
Erstelle Headline -> Bedarf -> Losung -> Nutzen -> Eigenschaften -> Preis ->
Bedingungen -> CTA.

Schritt 4
Passe das Angebot fur Online-Shop, Social Media, Werbeanzeige und Direktnachricht
an.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Einen unzufriedenen Kunden
professionell betreuen

Beschwerden strukturiert und sachlich bearbeiten.

Schritt 1
Analysiere [RUNDENNACHRICHT]: Hauptproblem, Forderung, Tonalitat und fehlende
Informationen.

Schritt 2
Priife [SACHVERHALT], [RICHTLINIE] und [VERFUGBARE LOSUNGEN].

Schritt 3
Formuliere Situation anerkennen -> bestatigte Informationen -> verfligbare Losung
-> nachster Schritt.

Schritt 4
Prife Empathie, Klarheit, unbelegte Versprechen und korrekte nachste Schritte.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Einen Wettbewerber analysieren

Offentliche Wettbewerbsinformationen sinnvoll auswerten.

Schritt 1
Ordne [INFORMATIONEN] nach Angebot, Preisen, Zielgruppe, Nutzenversprechen,
Kanalen und Besonderheiten.

Schritt 2
Vergleiche [WETTBEWERBER] mit [MEIN UNTERNEHMEN]: Gemeinsamkeiten,
Unterschiede, Starken und Lucken.

Schritt 3
Formuliere Chancen als Beobachtung -> mogliche Bedeutung -> Idee -> notwendige
Validierung.

Schritt 4
Erstelle 3 kurzfristige Tests, 3 Beobachtungspunkte und 3 weitere Recherchefragen.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Die Arbeitswoche mit Kl planen

Prioritaten, Termine und Aufgaben realistisch organisieren.

Schritt 1
Ordne [WOCHENZIELE], [AUFGABEN], [TERMINE] und [FRISTEN].

Schritt 2
Priorisiere dringend & wichtig -> wichtig -> weniger dringend -> kann warten.

Schritt 3
Erstelle mit [VERFUGBARE ZEIT] einen Wochenplan mit Puffer.

Schritt 4
Definiere pro Tag 1 Hauptziel, 3 wichtigste Aufgaben und Tagesabschluss.

Schritt 5
Erstelle einen Wochenreview: erreicht, offen, Blockaden, nachste Prioritaten.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und priufen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Kundenbewertungen analysieren

Aus echtem Feedback Muster und Verbesserungsmaoglichkeiten erkennen.

Schritt 1
Ordne [BEWERTUNGEN] nach Lob, Beschwerden, Fragen, Winschen und
Nutzungssituationen.

Schritt 2
Identifiziere wiederkehrende Muster und trenne Einzelmeinungen davon.

Schritt 3
Extrahiere typische Kundenwoérter zu Problemen, Nutzen, Erwartungen und Kritik -
ohne Zitate zu erfinden.

Schritt 4
Leite mogliche Produkt-, FAQ-, Service- und Marketingmalinahmen ab.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prufen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Eine Verkaufsseite mit Kl erstellen

Eine vollstandige Verkaufsseite aus bestatigten Informationen aufbauen.

Schritt 1
Erstelle 5 Wertversprechen: fir wen -> Angebot -> bestatigter Nutzen -> relevanter
Unterschied.

Schritt 2
Erstelle 10 Headlines mit passenden Untertiteln, ohne Sensationalismus.

Schritt 3
Baue Headline -> Bedarf -> L6sung -> Nutzen -> Eigenschaften -> Eignung -> FAQ
-> Preis/Bedingungen -> CTA.

Schritt 4
Prife auf erfundene Fakten, Ergebnisse, Dringlichkeit, Bewertungen und Garantien.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prufen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Eine Geschaftsidee vor der Investition
validieren

Risiken und Annahmen vor grofSeren Investitionen prufen.

Schritt 1
Liste Hypothesen zu Problem, Zielgruppe, Interesse, Losung, Zahlungsbereitschaft,
Differenzierung und Machbarkeit.

Schritt 2
Bewerte jede Annahme nach Auswirkung, Unsicherheit und Testprioritat.

Schritt 3
Entwickle glinstige Tests: Hypothese -> Test -> Zielgruppe -> messbares Signal ->
maximale Dauer/Kosten.

Schritt 4
Definiere vorab Kriterien fUr WeiterfUhren, Anpassen oder Stoppen.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Eine Marketingkampagne entwickeln

Eine Kampagnenidee in mehrere testbare Werbeansatze umwandeln.

Schritt 1
Erstelle 5 Kernbotschaften: Zielgruppe -> Bedarf -> Lésung -> bestatigter Nutzen.

Schritt 2
Entwickle 5 Kommunikationswinkel und je eine Beispielbotschaft.

Schritt 3
Passe die starksten Botschaften an [KANALE] an, ohne Fakten zu veradndern.

Schritt 4
Erstelle Variante A/B/C und andere jeweils nur einen wichtigen Faktor.

Schritt 5
Erstelle einen Testplan: was testen, was gleich lassen, Kennzahlen,
Bewertungszeitpunkt.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.

KI BUSINESS STARTER KIT 117




Eine strategische
Unternehmensanalyse durchfuhren

RegelmaRig prufen, was funktioniert und was als Nachstes wichtig ist.

Schritt 1
Ordne [ZIELE], [AKTIVITATEN], [ERGEBNISSE], [KENNZAHLEN], [PROBLEME] und
[OFFENE PUNKTE].

Schritt 2
Analysiere Fortschritt, positive Entwicklungen, Schwachstellen, Hindernisse und
fehlende Informationen.

Schritt 3
Priorisiere nach Auswirkung, Dringlichkeit, Aufwand und vorhandener Evidenz.

Schritt 4
Erstelle einen 30-Tage-Plan: Prioritat -> Aktion -> Verantwortlicher falls bekannt ->
Frist falls bekannt -> Erfolgsindikator.

Schritt 5
Bereite den nachsten Review mit Kennzahlen, Tests, offenen Fragen und
Entscheidungen vor.

Verwenden Sie bestatigte Informationen, kennzeichnen Sie Hypothesen und prifen Sie
wichtige Ergebnisse vor der geschaftlichen Nutzung.
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Kl Business Starter Kit

100 individuelle Prompts + 10 praktische Workflows
KOPIEREN | AUSFULLEN | ANWENDEN
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